
Détail de l'offre : Commercial

Partenaire            Groupe Sipromad 
Adresse La Tour Redland 

Rue Ravoninahitriniarivo Ankorondrano
Ville Antananarivo

Référence 24D1720098047
Titre Commercial

Description du poste L'agent de vente/commercial présente aux clients des produits Apple dont il maîtrise les
caractéristiques techniques et les potentialités. Il a également pour mission principale
l'accueil et le conseil auprès des clients. Il identifie les besoins et les goûts de chacun et
propose les produits susceptibles de les satisfaire

Le Commercial Boutique est responsable de la vente, de la promotion des produits
Apple, ainsi que de la prospection à distance pour attirer de nouveaux clients. Il/elle doit
assurer un excellent service client, démontrer une connaissance approfondie des
produits Apple, et travailler en étroite collaboration avec le Responsable de Vente pour
atteindre les objectifs de vente et de performance de la boutique.

Type de contrat Emploi
Métier Commercial / Ventes

Description de la société D'un petit commerce né il y a plus de cent ans sur la côte nord de Madagascar, le Groupe
Sipromad est aujourd'hui un conglomérat diversifié d'envergure internationale. Une
success story qui trouve ses racines dans la passion de réussir d'une famille
d'entrepreneurs et qui se perpétue aujourd'hui pour relever les défis de demain.
Domaines d'activités : industrie, tourisme, aviation, finance, technologies, énergies,
domaines pharmaceutiques, immobilier Nos engagements RSE : Fondation Akbaraly

Localisation Antananarivo
Pays Madagascar

Profil recherché o	BAC+2, il s’appuie au minimum sur 2 années d’expérience professionnelle dans son
domaine
o	La maîtrise de l’anglais est souhaitable. 
o	Savoir développer une argumentation de vente solide et adaptée
o	Être aimable, souriant, et s'exprimer avec aisance.
o	Être à l'aise avec les chiffres (commandes, caisse, inventaire).
o	Amabilité et sang froid
o	Tact, politesse 
o	Sens de l'écoute
o	Présentation soignée
o	Capacités d’expression orale 
o	Savoir négocier
o	Mettre en confiance la clientèle et lui inspirer confiance

Expérience Débutant (-3 ans)
Secteur Distribution généraliste et spécialisée

Langues Anglais
Français

https://www.francealumni.fr/

